Fiables et crédibles
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Par Maria Fontaine
J’ai trouvé l’article suivant de Ron White très intéressant et motivant. Il s’agit de qualités qu’il est essentiel que nous possédions en tant que chrétiens, ne serait-ce qu’à cause de Celui que nous représentons. Nous considérons peut-être avec une certaine familiarité notre responsabilité de vivre nos valeurs chrétiennes, et lorsque nous manquons à nos devoirs, nous le prenons peut-être à la légère, mais n’oubliez pas que les gens considèrent les chrétiens comme des représentants et des disciples de Jésus, et qu’ils s’attendent—à juste titre—à voir en nous certaines qualités de fiabilité et de crédibilité. 
Voici l’article en question:
C’était il y a plusieurs années, à l’occasion d’une réunion de famille : en mon absence, ma famille se demandait si j’allais venir. Les uns disaient: « probablement ». D’autres pensaient le contraire. C’est alors que ma tante a déclaré: « Il sera là. » Tout le monde s’est tourné et l’a regardée à cause du ton détaché sur lequel elle avait dit cela. Alors ma grand-mère a dit: « Comment peux-tu en être sure? » 
« Parce qu’il a dit qu’il serait là ! » a répliqué ma tante, « et non seulement, il sera là…. mais il sera là à l’heure ! »
Et on en resta là. La conversation passa à d’autres sujets et chacun se mit à la préparation du repas. Le déjeuner était prévu pour 13 heures, et à 12 heures 57, il n’y avait toujours aucun signe de moi, pourtant ma tante ne paraissait pas le moins du monde soucieuse. (Elle a des nerfs d’acier — je déconseille vivement de jouer au poker avec elle !) 
A exactement 12 heures 58, la porte s’est ouverte, et j’ai fait mon entrée. A la seconde où j’ai passé le pas de la porte, ma tante a levé les bras en l’air comme pour signaler le but de la victoire, et elle s’est exclamée: « Qu’est-ce que je vous disais ?! » Ma tante n’a pas le triomphe modeste, et elle ne manque pas une occasion de jubiler. 
J’ai vite compris que sa joie n’était pas seulement due au fait que j’allais déjeuner avec eux. Ce jour-là, la réaction de ma tante m’a donné à réfléchir. Je me suis rendu compte que ça n’a pas de prix quand les autres vous croient sur parole et qu’ils savent pouvoir compter sur vous, dans la vie comme en affaires. 
Ca n’a pas de prix quand les autres vous font entièrement confiance parce qu’ils savent que vous tiendrez parole.
Comment parvient-on à accumuler ce capital de confiance ? Comment devenez-vous quelqu’un dont les autres savent que vous tiendrez parole, et que vous serez là ou que vous ferez ce que vous avez promis de faire ? Faites tout simplement ce que vous avez promis de faire. Cela peut paraître élémentaire, mais si vous le faites jour après jour, les gens sauront qu’ils peuvent compter sur vous. Vous n’aurez pas besoin d’annoncer haut et fort que vous tenez parole. Les gens s’en rendront compte d’eux-mêmes.  
C’est tellement rare et tellement inhabituel que vous sortirez du lot comme une bille rouge dans un tas de billes blanches. 
[bookmark: _ftnref1]Il y a un précepte plein de vérité qui dit : « Si quelqu’un est fidèle dans les petites choses, on peut aussi lui faire confiance pour ce qui est important. »[endnoteRef:1] Aucune tâche, aucune corvée, aucune promesse est trop insignifiante pour qu’on se permette de la négliger. Qu’il s’agisse de garder un secret, de tenir une promesse, ou d’aller jusqu’au bout d’une tâche. Cela veut dire aussi qu’on arrivera à l’heure ou qu’on livrera un produit au moment convenu.   [1:  Luc 16:10.] 

Quand vous êtes fidèles dans beaucoup de petites choses, au fil du temps, ces petites choses acquièrent une grande importance. Quelqu’un a dit qu’il vaut mieux avoir une bonne réputation que de grandes richesses. 
Si vous n’êtes pas digne de confiance, croyez-vous que vos amis vous recommanderont chaudement à quelqu’un, si l’occasion s’en présente ? Si vous ne respectez pas vos engagements pour des petites choses de la vie, pourquoi vous ferait-on confiance en affaires et pourquoi vous recommanderait-on à d’autres personnes? 
Espérons qu’un jour quelqu’un dira de vous : « Parce qu’il a dit qu’il le ferait! »
A mettre en pratique :
1. Lorsque vous dites que vous serez là à 13 heures, soyez là à 13 heures pile.
2. Si vous avez convenu de livrer votre produit à temps, livrez-le à temps. 
3. Si vous dites que vous allez appeler, faites-le. 
4. Payez vos factures à temps; réduisez vos dépenses si besoin est. 
5. Soyez digne de confiance. C’est très simple : il suffit d’être fidèle dans les petites choses.[endnoteRef:2] [2:  Because He Said He Would, par Ron White, sur http://www.memoryinamonth.com/ezine/pr06.htm, octobre 2005.] 

*
Pensez-vous que les autres pourraient dire de vous: « Je sais qu’il va le faire, puisqu’il a dit qu’il le ferait »?
Le Seigneur dépend de nous pour être Ses mains, Ses pieds, Son visage, Son amour, Son témoignage ; et Il compte sur nous pour nous montrer dignes de confiance, comme Il est digne de confiance. Nous sommes Ses représentants, Sa face visible aux yeux du monde, et c’est une grande responsabilité. 
Les gens pourraient très bien être déçus par Jésus et se fermer à Sa vérité, si une personne qui représente Jésus à leurs yeux ne tient pas parole, ou qu’elle agit d’une manière qui leur fait perdre le respect des autres. 
C’est un témoignage formidable lorsqu’un chrétien fait ce qu’il a promis de faire, à l’heure où il a promis de le faire. Soyons des personnes sur lesquelles on peut compter, soyons dignes de confiance, et cela nous aidera à avoir du succès dans notre témoignage et dans la vie!
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